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ESTATISTICAS COMPROVAM RLIX
O QUANTO O MARKETING
DIGITAL TEM POTENCIAL
PARA CRESCER
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Fonte: WebDAM.com

Fonte: Global Web Index

Trés milhoes de anunciantes usam o Facebook para alcancar

0S seus consumidores
Fonte: WebDAM.com

Fonte: AdWeek

As empresas B2B que possuem blogs geram 67% mais Leads
do que as empresas que nao o tém
Fonte: WebDAM.com

Fonte: AdWeek

93% das decisdoes de compra

sao influenciadas pelas midias sociais

Fonte: Ironpaper

Fonte:Socialemedia

Inbound e Outbound sao duas formas diferentes de trabalhar as estratégias de marketing de uma
empresa. O Inbound Marketing busca despertar o interesse do cliente com conteudo relevante para que
ele chegue ao seu produto. O Outbound Marketing & mais tradicional, com o uso de propagandas fisicas e
digitais.

Leads sao os contatos que vocé gera através das suas acoes de marketing. Geralmente qualquer contato
que vocé possua o nome e o numero pode ser considerado um lead, ou seja, um potencial consumidor.

Empresa B2E é uma organizacao que tem como clientes outras organizacoes. O proprio termo “de
empresas para empresas” ja deixa claro o tipo de transacao de que estamos falando, entre clientes
corporativos e fornecedores.
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